
Payezmoins d

'

impôtseninvestissant
endirectdanslesPME

Dansuneconjonctureéconomiquetoujours
plusdifficile

,

il estessentiel d

' investirdansdes

supportsquioffrentunevisibilitémaximale.
MisersurunePMEqui a étésélectionnée
defaçonscrupuleusepeutêtreunexcellent
placement . InvestirdansunePMEendirect

,

c' estencoremieux
, puisquecetteopération

permet d

' économiser jusqu' à 35%%devotre
misededépart ! Avantdepartirpourunetelle
aventure

,

armez-vousdeconseils.

Contournez lesintermédiaires
Lesrendementsdesfondsmonétaires

,

du
Livret A ouencoredesfondseneurosdes
contrats

d

'

assuranceviediminuentchaque
année

, pourserapprocherdezéro . Il faut
doncaccepter l

'

idée d

' uneprisederisque
raisonnable

,

afin d

'

optimiser le rendement
d

' unepartiedesonpatrimoinefinancier . Pour
unépargnant , accompagnerfinancièrement le

développement d

' uneentreprisepeutêtretrès
rentable si le projetsélectionnéestporteur .

Il

estpossible d

' obtenirunrendementde 7 %%

paranhorsavantage fiscalpourunprojet
photovoltaïque , parexemple.
Unconseil : necédezpastropvite à la

tentationdeconfiervotrecapital à des
intermédiairesfinanciers . Certes

,

ils mettront
enavantlesréductions d

'

impôtpotentielles
consécutives à la souscriptionaucapitaldes
fonds d

' investissementqu' ils représentent ,

maispasserparungestionnaire a unprix.
Ainsiquenous l

' avionssoulignédans le

n?77deMoneyWeek ,

l

'

Inspectiongénérale
desfinancesdénonçaitfin2009 le montant
moyendesfraisprélevés parcesfonds
spécialisés

( holdings ISF
,

FIP
,

FCPI
,

FCPR...
)

, qui ,

en2009
,

ontaccaparéenmoyenne35%%des

souscriptionsafindefinancerleshonoraires
dedistribution et degestion ,

avant d

' investir
le soldedansdesPME.
Alors

, pourquoinepasinvestirdirectement
danslesentreprises et bénéficierpleinement
desréductions d

'

impôtprévuespour la

souscriptionaucapitaldesPME
( jusqu' à 25000 -

deréductionde l

'

impôtsur le revenu et

jusqu' à 50000 - dediminutionde l

' ISF
)

?

Fuyez lesaventuriersinexpérimentés
Premièrerègledebase

,

choisissezunsecteur
d

' activitéquifait l

' actualité et dont le modèle

économiquepeutêtrecomprisaisémentpar
unnovice . Eneffet

, plus le
secteurestporteur ,

plus il

y

auradeprojets à la recherche d

'

investisseurspourlesaccompagnerdansleur
développement .

Et cesera d

' autantplusfacile
deréaliserunepremièresélection . Attention

,

Avant d

'

investir
, jetezuncoup d

'

oeilavisésurlesambitionsdeLasociété

que le secteursoitporteur n' estpasungagede

qualité ;

resteztrèssélectif
,

voireméfiant !

Prenons l

'

exempledusecteurdesénergies
renouvelables

, qui a unatoutessentielpar
rapport à toutautresecteur : l

' achatde
l

'

énergierenouvelableproduiteestgaranti
parEDFpendantvingtans à untariffixe.
Cetavantageindéniableoffreuneexcellente
visibilitéaussibienpourlesentreprisesqui
sedéveloppentsurcecréneauquepourles
investisseurs . Cependant ,

c' estégalementun
formidableeldoradopourlesaventuriers et

escrocsentoutgenre.
Attention

,

donc
,

auxpublicités et audiscours
desvendeursquivantent le secteurporteur
dumomentenfaisantmiroiterdesavantages
fiscaux : certains n'

ontaucunprojet d

'

entreprisesérieux . Aumêmetitrequelesfonds
d

' investissement
,

il fauttoujoursseposer la

question : à quiprofite l

' investissement ?

Unefois le secteursélectionné
,

vouspourrez
dénicher lesentreprisesenquête d

'

investisseurs
,

notammentsurInternet
, grâce à des

sitesspécialisés commeOséocapitalPME
,

quipermet d

' entrerencontactavecdes
porteursdeprojets , parsecteurs et régions ,

et avecdesentrepreneursendirect.

Traquezlesvicescachés
Ensuite

,

informez-vous . Leséléments

indispensables à obteniravanttoutedécisionsont
lessuivants : le nomduporteurdeprojet ,

son
expérience ,

saréputationprofessionnelle ,

ses
intérêtsdans le projet ,

sesrisquespersonnels ,

l

'

équipequ' il a constituée
,

sescomptes
prévisionnels . Unentrepreneursérieuxauradéjà
prissoinderéunirces informationspréalables
dansundocumentprofessionnelqu' il vous
transmettrasursimpledemande.

Enfin
, analyseztoutesces

données . Étudiez
notamment

le projetde
développementde l

'

entreprise à partir
desquestionssuivantes :

commentva-t-elle
développersonactivité

, quels
sontsesbesoins

,

lesrisques ,

lesmoyensmisenoeuvre
pouratteindre l

'

objectifde
gestionprésentépar l

'

entrepreneur . Nedonnezpas
suite à votreprojetde
financement

si toutesles
questions poséesnetrouventpas
uneréponseprécise.

Il peutêtreutile
, pourcet

exercice
,

deseréuniravec
desamisourelationsdetravailquieffectuent
unedémarchesimilaire

,

afindeprendre le

reculnécessaire et bénéficier d

' avisdivers
et argumentés .

L

' intervention
d

' un
professionnelduconseilauxentreprises ,

un
expertcomptable parexemple , qui ,

bienentendu
,

n' estenrienconcernépar l

'

entreprise
sélectionnée

, peutêtreintéressante à cestadeafin
dedétecterleséventuels « vicescachés »

. Ces

quelquesprécautionsprendrontcertesun
peudetemps et pourrontcoûterquelques
centaines d

' euros d

' honoraires
,

maiselles
pourrontvouspermettrededisposer d

' une

aide à la décisionprécieuse.
Enfonctionde la qualitéde l

' information
transmise

et de la confiancedans le projet
de l

'

entrepreneurquivousauraétéprésenté ,

vouspourrezfaireunchoixdéfinitif et investir
avec la meilleurevisibilité.
Alors

,

finalement
,

investirdans l

'

« économie
desyeuxouverts » estunequestion d

'

engagement personnel et detemps et

,

enoutre
,

fait
appel à beaucoupdebonsens.
Et commeditunproverbearabe : « Quiveut
fairequelquechose trouveunmoyen ; quine
veutrienfairetrouveuneexcuse .

»

FranckLadrière
,

Axone Invest
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